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¿QUÉ PROBLEMA ESPECÍFICO ES EL QUE RESUELVES A TU AVATAR?
¿QUÉ RESULTADO LE OFRECES CUANDO LLEGUE A SU DESTINO O PUNTO B?
¿QUÉ BENEFICIOS OFRECES?
¿CUANTO TIEMPO TARDARAN EN LLEGAR A ESOS RESULTADOS?
¿ES ESPECÍFICA?
¿ES LO QUE QUIERE TU CLIENTE IDEAL?

¿QUÉ VAS A ENSEÑAR PARA LLEGAR A SUS RESULTADOS?
¿CUANTOS MÓDULOS HAY EN TU PROGRAMA?
¿CUANTAS LECCIONES EN CADA MÓDULO?
¿QUÉ RECURSOS INCLUYES? (PLANTILLAS, AUDIOS……)
¿EL CONTENIDO SERÁ DESCARGABLE?

¿LO OFRECES?
¿CUANTOS SON ?
¿QUÉ INCLUYE CADA UNO?

¿TIENEN ACCESO A TÍ O TU EQUIPO DE FORMA PRIVADA?
¿DURANTE CUÁNTO TIEMPO?
¿QUÉ COMUNIDAD PRIVADA OFRECES?

¿DEVUELVES EL DINERO?
¿EN CUANTO TIEMPO LO HARÁS?
¿TIENES ALGUNA POLÍTICA DE DEVOLUCIONES?
¿CUAL?
¿QUIEN HACE LA DEVOLUCIÓN?
¿ACCEDERÁN DE POR VIDA A LOS CONTENIDOS?
¿CUANTO TIEMPO PUEDEN ACCEDER?
¿OFRECES AFILIACIÓN?

PILAR 1—----------------- DESTINO FINAL

PILAR 2 —---------------- CONTENIDOS 

PILAR 3 —--------------- EXTRAS, REGALOS, BONUS

PILAR 4 —--------------- SOPORTE 

PILAR 5 —-------------- GARANTÍA
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